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АТТЕСТАЦИОННЫЙ ЛИСТ ПО ПРОИЗВОДСТВЕННОЙ ПРАКТИКЕ

_________________________________________________________________________________________

ФИО

обучающийся (аяся)  на  3 курсе по специальности СПО 38.02.02 «Страховое дело (по отраслям)» успешно прошел(ла)  производственную практику по профессиональному модулю 
ПМ.02 «Организация продаж страховых продуктов»
в объеме 36 часов с  _________________________________
в организации /на предприятии _________________________________________________________________________________

наименование организации /предприятия

Виды  выполнения работ

	№
	Виды работ
	Количество

	п/п
	
	часов

	1
	Анализ показателей страхового рынка по видам страхования
	2

	2
	Изучение маркетинговых подходов в формировании клиентоориентированной модели розничных продаж
	2

	3
	Изучение и анализ различных каналов поиска потенциальных страхователей
	2

	4
	Составление стратегического и оперативного плана продаж
	8

	5
	Расчет бюджета продаж
	4

	6
	Выбор организационной структуры розничных продаж
	2

	7
	Организация продаж страховых продуктов через различные каналы продаж
	8

	8+
	Анализ эффективности и качества каналов продаж
	4

	9
	Оценивание влияния финансового результата канала продаж на итоговый результат страховой организации
	4

	Всего:
	36


Руководитель практики от  ГПОУ  ТО ТГТК 
__________________________________________________________________________________

	Дата  ___________201_
	__________________

(подпись) 
	/_____________________/

Расшифровка подписи


ХАРАКТЕРИСТИКА
Обучающийся (аяся)
________________         Группы  СД-_1
специальности СПО 38.02.02  «Страховое дело (по отраслям)» проходил(а)  производственную практику по профессиональному модулю ПМ.02 «Организация продаж страховых продуктов»  в период 
с
_____________  по  ________________г. на предприятии / в организации ______________________________________________
За время работы проявил себя как  ответственный/безответственный, исполнительный/неисполнительный, коммуникабельный/замкнутый, доброжелательный/наглый сотрудник. 
Обучающийся (аяся) обладает общими компетенциями, включающими в себя способность:

	ОК 1.
	Понимать сущность и социальную значимость своей будущей профессии, проявлять к ней устойчивый интерес 

	ОК 2.
	Организовывать собственную деятельность, выбирать типовые методы и способы выполнения профессиональных задач, оценивать их эффективность и качество 

	ОК 3.
	Принимать решения в стандартных и нестандартных ситуациях и нести за них ответственность 

	ОК 4.
	Осуществлять поиск и использование информации, необходимой для эффективного выполнения профессиональных задач, профессионального и личностного развития 

	ОК 5.
	Использовать информационно-коммуникационные технологии в профессиональной деятельности 

	ОК 6.
	Работать в коллективе и в команде, эффективно общаться с коллегами, руководством, потребителями 

	ОК 7.
	Брать на себя ответственность за работу членов команды (подчиненных), за результат выполнения заданий 

	ОК 8.
	Самостоятельно определять задачи профессионального и личностного развития, заниматься самообразованием, осознанно планировать повышение квалификации 

	ОК 9.
	Ориентироваться в условиях частой смены технологий в профессиональной деятельности 

	ОК 10.
	Обеспечивать безопасные условия труда в профессиональной деятельности 


В ходе выполнения всех видов работ обучающийся (аяся) показал(ла) сформированность следующих профессиональных компетенций:

ПК 2.1. Осуществлять стратегическое и оперативное планирование розничных продаж.

ПК 2.2. Организовывать розничные продажи.

ПК 2.3. Реализовывать различные технологии розничных продаж в страховании.

ПК 2.4. Анализировать эффективность каждого канала продаж страхового продукта.

К работе относился(лась)_________________________________________________________

Цели и задачи практики достигнуты, достигнуты не в полном объёме.
Оценка за практику ____________
Руководитель практики от предприятия (должность, фамилия, имя, отчество)
	____________________________________________________________________________
Дата_____________


Программа производственной практики 
по модулю ПМ.02 «Организация продаж страховых продуктов»
по специальности 38.02 «Страховое дело (по отраслям)»

	№п/п
	Наименование вида работ

	1
	Анализ показателей страхового рынка по видам страхования

	2
	Изучение маркетинговых подходов в формировании клиентоориентированной модели розничных продаж

	3
	Изучение и анализ различных каналов поиска потенциальных страхователей

	4
	Составление стратегического и оперативного плана продаж

	5
	Расчет бюджета продаж

	6
	Выбор организационной структуры розничных продаж

	7
	Организация продаж страховых продуктов через различные каналы продаж

	8
	Анализ эффективности и качества каналов продаж

	9
	Оценивание влияния финансового результата канала продаж на итоговый результат страховой организации


Руководитель практики от предприятия         ______________ /_______________/
Руководитель практики от ГПОУ  ТО ТГТК ______________ /_______________/

Характеристика места практики
	

	

	

	

	

	

	

	


Показатели компании  по видам страхования :
	Вид страхования
	Год
	Отклонение
	Темп прироста(сокращения)

	
	201_
	201_
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	


Маркетинговые подходы в формировании клиентоориентированной модели розничных продаж 

	

	

	

	

	

	

	

	


Изучение и анализ различных каналов поиска потенциальных страхователей 
	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	


Составление стратегического и оперативного плана продаж 
	

	

	

	

	

	

	

	

	

	


Расчет бюджета продаж 
	

	

	

	

	

	

	

	

	

	


Различные технологии розничных продаж в страховании
	

	

	

	

	

	

	

	

	

	


Анализ эффективности и качества каналов продаж 
	Канал продаж
	Период (год, полугодие или месяц)
	Отклонение
	Темп прироста(сокращения)

	
	________
	_______
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	


Оценивание влияния финансового результата канала продаж на итоговый результат страховой организации 
Система показателей для оценки страхового предпринимательства
	Наименование показателя
	Коэффициент

	Коэффициент убыточности
	

	Коэффициент надежности
	

	Коэффициент текущей ликвидности
	

	Коэффициент дебиторской задолженности
	

	Коэффициент кредиторской задолженности
	

	Коэффициент автономии
	

	
	

	
	

	
	

	
	


ДНЕВНИК

	дата
	Наименование выполняемых работ
	Подпись руководителя с предприятия

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	


